Networking

,~Jesli ktos sukcesu pragnie, zawsze znajdzie
do niego droge. Jesli ktos sukces nie chce,
zawsze znajdzie wymowke.”

Henry Ford



* Docelowo najwieksza w Polsce baza firm
oparta na rekomendacjach wzbogacona
0 spotkania networkingowo-integracyjne.

* Projekt, ktory umozliwi Panstwu szybki dostep
do sprawdzonych partnerow biznesowych.

 |dealne miejsce na zdobywanie nowych
klientow oraz promowania Panstwa firmy.

Wspieraja nas miedzy innymi:
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Szukajgc czegokolwiek w internecie, zapewne zauwazyli Panstwo ze:

* Trudno jest skontaktowac sie w
poszczegolnymi osobami w firmie poniewaz na
stronach internetowych przewaznie jest
podany kontakt ogoiny.

* Firmy niechetnie udzielajg rabatow przy
pierwszym zamowieniu.

* Nigdy nie mamy pewnosci czy firma ktorej
zlecamy po raz pierwszy wykonanie ustugi jest
godna zaufania, uczciwa i kompetentna.
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Dlatego postanowilismy stworzy¢ baze firm, ktora jest
przeciwienstwem standardowych katalogow firm.

Zaufali nam miedzy innymi:
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Arena Rabatow wyroznia sie tym, ze:

* Umozliwiamy bezposredni i tatwy dostep
do kompetentnych pracownikow w firmie,

« Kazdy uczestnik projektu korzysta z
wynegocjowanych przez nas rabatow,

» Stworzylismy system rekomendacji, dzieki
ktoremu mogg Panstwo wspotpracowac ze
sprawdzonymi partnerami biznesowymi.



Arena Rabatow to takze regularne spotkania networkingowe,
ktore zawsze potgczone s3g z integracja;:
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Dodatkowo mogg Panstwo:

» Korzystac z Prowizyjnego Programu
Partnerskiego (PPP) umozliwiajgcego
generowane dodatkowych zyskow.

 Promowac swojg firme podczas naszych
spotkan biznesowych poprzez goszczenie
uczestnikow projektu Arena Rabatow w
swojej firmie lub prezentujgc im swoje
ustugi.
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Glowna korzyscia dla Panstwa firmy jest:

» Korzystanie z sprawdzonych partnerow biznesowych,

« System rekomendac;ji potwierdzajgcy wiarygodnosc¢
Panstwa firmy,

« Staty kontakt z przedsiebiorcami na spotkaniach
biznesowych potgczonych z integracja,

« Pomoc w zdobywaniu klientow poprzez nasze sieci
kontaktow,

» Korzystanie z Prowizyjnego Programu Partnerskiego, ktory
zarowno generuje Panstwu dodatkowy dochdd, jak |
przyczynia sie do wiekszego zainteresowania Waszg firma.



 Budowanie sieci kontaktow,
* Sposob osiggania celow biznesowych,
 Promowanie osiggniec innych ludzi.



Prezentacja
* Imie i nazwisko + nazwa firmy/uczelni
« Czym sie zajmuje

* Imie i nazwisko + nazwa firmy/uczelni +
hasto/motto

« Czy wiecie, ze ... i dlatego...

» Czy kiedykolwiek zastanawialiscie sie nad
... Zauwazyliscie, ze ...
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Zasady networkingu:

* Podanie wizytowki
* Ty/Pan
* Postawa ciata

» 2 pytania (czym sie zajmujesz? Jak
moglibysmy nawigzac¢ wspotprace?)

« Czas rozmowy

« Zakonczenie

* Opisanie wizytowki



Dorota Mastalska
Wiasciciel
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